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Economie de la Fonctionnalité et de la Coopération



Définition

L'économie de la fonctionnalité et de |la
coopération est un modele économique
humaniste, durable, créateur d'emplois et de
liens social dans les territoires.

Cette démarche transforme les métiers pour
plus de sens dans le travail. Elle propose une
nouvelle facon de produire pour concevoir
des solutions qui s'adaptent aux usages réels.

La contractualisation repose sur la coopération
favorisant la convergence d'intéréts et la
rentabilité raisonnée pour des lendemains
durables.




/ dirigeants témoignent




Un article inspirant pour comprendre |'EFC

Un article
12 min pour s’acculturer a I'EFC


https://cloudvps.terres-efc.fr/index.php/s/oBTApGjcZdBXnbK
https://cloudvps.terres-efc.fr/index.php/s/oBTApGjcZdBXnbK

'Les concepts abordés en EFC
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actions utiles pour nos écosystemes




Poser le probleme

LES LIMITES DU MODELE
LA RAISON D'ETRE

LIEN AU TERRITOIRE
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Poser le probleme

En partant de ce que vous venez d’entendre, comment est-
ce que cela fait écho pour vous-méme et votre entreprise
qguand je vous demande :

1. Quelles sont les limites et impasses que votre entreprise
rencontre ?

2. Quels sont les enjeux stratégiques a venir pour I'entreprise ?

3. Quelles sont les actions que vous avez déja explorées pour
sortir de ses limites et impasses pour créer de la valeur
autrement ?

4. A quoi sert ce que fait I'entreprise ?



' ACTE 2 : LA DECOUVERTE
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Investiguer les pistes de solution

En partant de ce que vous venez d’entendre, comment est-
ce que cela fait écho pour vous-méme et votre entreprise
quand je vous demande :

1. Quelles sont les ressources « dormantes » autour de moi, qui
ont de la valeur et qui ne sont pas exploitées ?

2. A partir d'une relation récente réellement vécue avec un
client, quels sont les écarts entre ce que |'entreprise vend et
ce gu’elle fait en plus pour étre utile ?

3. A partir d'une relation récente réellement vécue avec un
client, qu’est ce que |'entreprise ne fait pas alors que cela
pourrait créer de la valeur pour le client ?



' QUELLES SUITES POUR L'ACTION ?
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Quelles suites a cette table ronde ?

. Booster

. Repenser la stratégie globale

. Instruire une situation a enjeux

. Se sensibiliser pas a pas

. Suivre



Nous contacter

Elodie Guyot — Terres EFC
elodie.guyot@terres-efc.fr
07 63 71 5509
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